Jak zorganizowac
pierwsza kampanie
adresowang

do kluczowych
darczyncow?

Specjalistyczne seminarium
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Center

14 pazdziernika 2020

Zapraszamy na bezplatny, praktyczny i interaktywny warsztat,

podczas ktorego krok po kroku poznasz metodologie przygotowania

i prowadzenia kampanii fundraisingowych adresowanych do kluczowych
darczyncéw (ang. major donors). W czasach pandemii i spodziewanego
kryzysu ekonomicznego pozyskiwanie Srodkéw od kluczowych darczyncow,
czyli osé6b mogacych i sktonnych przekazaé ponadprzecietne darowizny,
nabiera dla wielu organizacji szczeg6lnego znaczenia. Jesli chcesz dowiedzie¢
sie, czy ten sposob pozyskiwania Srodkéw sprawdzi sie w przypadku Twojej
organizacji - przyjdz na nasz warsztat!

PoLsKO-AMERYKANSKA Fundacja Akademia ﬁ;ﬁ’;ﬁ‘,‘
Funbpacyja WorLNoScr Organizacji Obywatelskich Fundraisingowej



Program

9.00-9.30
9.30-9.45

9.45-11.00

11.00-11.20

11.20-12.45

12.45-13.30

13.30-14.30

14.30-14.50

14.50-15.50

15.50-16.00

REJESTRACJA UCZESTNIKOW
OTWARCIE SEMINARIUM

PYTANIE 1- CZY TY I KIEROWNICTWO ORGANIZAC]I JESTESCIE GOTOWI?
Komunikacja fundraisingowa to nie tylko prosby o przekazanie darowizny.

To takze sztuka zadawania wtasciwych pytan. Co wiecej, bardzo czesto

pytania te nie sg kierowane bezposrednio do darczyncéw. Gdy rozwazamy
uruchomienie fundraisingu skierowanego do major donors, jedne z kluczo-
wych pytan dotycza naszej osobistej gotowosci oraz gotowosci kierownictwa
organizacji do tego przedsiewziecia. Czy zastanawiate$/zastanawialas sie,

co jest potrzebne do tego, zebyscie byli gotowi pozyskiwa¢ srodki w ten sposéb?

PRZERWA KAWOWA

PYTANIE 2 - CZY TWOJA ORGANIZACJA JEST GOTOWA?

Co jest wymagane na poziomie organizacyjnym, aby rozpocza¢ kampanie

i program obstugi kluczowych darczyncéow w fundacji lub stowarzyszeniu?
Czym jest i jak opracowac tabele prognozowanych wptat od darczynhcéw
(ang. gift range chart)? Jak zabrac¢ sie do stworzenia listy potencjalnych
darczyncéw? Jak dluga powinna by¢ taka lista? Kogo na nig wpisac?

Jak opracowac¢ optymalny case for support (przypadek dla wsparcia)?

LUNCH

PYTANIE 3 - CZY PLAN KAMPANII JEST GOTOWY?

Jak oceni¢ szanse powodzenia kampanii? Co i jak testowaé? Czym jest
studium wykonalnoSci kampanii i jak je opracowac¢? Jak interpretowac
wskazniki dotyczace realizacji kampanii? Przyklady udanych kampanii
adresowanych do kluczowych darczyncéw z Czech, Stowacji i innych krajow
regionu.

PRZERWA KAWOWA

PYTANIE 4 - CZY WOLONTARIUSZE I DARCZYNCY SA GOTOWTI?

Jak zaangazujemy wolontariuszy do udziatu w kampanii? Czym jest rada
kampanii (ang. campaign cabinet)? Kogo do niej zaprosi¢? Ilu powinna
mie¢ cztonkéw? Jak dotrzeé do tych oséb i zaprosic je do wspolpracy?

Jak sie przygotowac do spotkania, podczas ktérego poprosimy o duzg
darowizne? Jak utrzymywac relacje z kluczowymi darczyncami?
Konicowa sesja pytan i odpowiedzi.

PODSUMOWANIE I ZAKONCZENIE
UWAGA!

Zajecia prowadzone sg w jezyku
angielskim, bez ttumaczenia.
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Jan Kroupa

ekspert prowadzacy seminarium

Jan Kroupa to doswiadczony konsultant, trener i badacz zajmujacy

sie fundraisingiem i filantropig w krajach Europy Srodkowej i Wschodnie;j.
Jan prowadzi kampanie major donors wg modelu , Disciplined Campaign”,
ktéry zostal dostosowany do realiéw krajéow postkomunistycznych

we wspoélpracy z kanadyjskim ekspertem Tonym Myersem.

Prowadzacy seminarium jest jednym z twoércow sukcesu kampanii czeskich
fundacji Via (1 mln euro) oraz Sue Ryder (400 tys. euro). Obecnie nadzoruje
kilka kampanii w Czechach, na Stowacji oraz w Rosji na takie cele, jak
wsparcie spotecznosci romskiej, ochrona laséw, ekologia oraz inwestycje.
Celem finansowym jednej z nich jest pozyskanie 8 mln euro!

O swoich doswiadczeniach fundraisingowych Kroupa opowiadat juz
kilkukrotnie na stynnej konferencji International Fundraising Congress
organizowanej przez brytyjska organizacje Resource Alliance.

& Ktopowinien uczestniczy¢?
Na zajecia zapraszamy osoby odpowiedzialne w organizacji za fundraising -
w pierwszej kolejnosci cztonkéw i cztonkinie zarzgdéw oraz fundraiseréw i fundraiserki.
Konieczna jest znajomos¢ jezyka angielskiego.

F 1aksie zglosic?
Nalezy wypelnic¢ i wysta¢ formularz online do 8 pazdziernika 2020.
O przyjeciu lub nieprzyjeciu na liste uczestnikéw seminarium poinformujemy najpdzniej
9 pazdziernika 2020.

I Zasady udziatu w zajeciach

» Udzial w seminarium jest bezptatny dla oséb z organizacji pozarzadowych.
Uczestnicy we wlasnym zakresie pokrywaja ew. koszty dojazdu i zakwaterowania.

« Zajecia odbywajg sie w formie stacjonarnej z zachowaniem podstawowych zasad
bezpieczenistwa sanitarnego.

» Podczas seminarium organizatorzy zapewniaja bezptatny serwis kawowy oraz lunch.

» Osoby, ktére w przesztosci zglosity swoje uczestnictwo w dowolnym wydarzeniu
organizowanym przez FAOO i ostatecznie nie wziely w nim udziatu, nie informujac o tym
uprzednio fundacji, nie beda przyjete na liste uczestnikéw seminarium.
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Seminarium jest organizowane w ramach Organizatorem seminarium jest ul. Krélowej Marysienki 48,
Programu Edukacji Fundraisingowej, Fundacja Akademia Organizacji Obywatelskich Warszawa
dzieki wsparciu Polsko-Amerykanskiej tel. 664 098 691,

Fundacji Wolnosci. e-mail: faco@faoo.p



